- SozialBank

Erfolgreich
finanzieren

Fundraising und Finanzierung im Zusammenspiel




Agenda

Warum scheitern Bauprojekte?
Wie denkt die Bank?

Was kann Fundraising leisten?
Case Study

Diskussion und Reflexion



Wir stellen uns vor #gerneperDu

Tobias Stieber
Senior Firmenkundenbetreuer

Telefon +49 151 15124058
E-Mail t.stieber@sozialbank.de
www.sozialbank.de

© SozialBank AG | 12.03.2026

Rafael Alfen
Fundraising Experte

Telefon +49 151 15124024
E-Mail r.alfen@sozialbank.de
www.sozialbank.de

Susanne Zinth
Fundraising Expertin

Telefon +49 221 97356187
E-Mail s.zinth@sozialbank.de
www.sozialbank.de



Vorstellungsrunde

(o)
ach

Wie heildt du?

In welcher Funktion bist du hier?

(n)

Was verbindest du mit Bau-Fundraising?
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Warum scheitern Bauprojekte?




Warum scheitern Bauprojekte?

Haufige Grunde:
 EK-Lucke zu spat

erkannt
. Bauprojekte scheite
» Fundraising als Hoffnung selten am gute
statt Plan sondern a

* Finanzierung zu spat
eingebunden
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Wie denkt die Bank?




Wie denkt die Bank?

Finanzierende Banken...

... mogen fruhzeitig Einbindung

... benotigen Sicherheit (Puffer) & Vertrauen
... Investitions- Finanzierungs- & Businessplan

... wollen den fruhzeitigen Einsatz von
Eigenmitteln

Kredit ist abgeleitet v
credere was ,gl
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Was kann Fundraising leisten?




Was kann
Fundraising leisten?

Fundraising ...
. macht Bauprojekte finanzierbar.
. senkt Kreditbedarf und Risiken.
. erhoht Planungssicherheit.

. mobilisiert Menschen und Netzwerk uber
Bauvorhaben hinaus.

. starkt die Organisation nachhaltig.
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Fundraising
erfolgreich meistern

e Timing
 Verbindlichkeit
Realismus

Integration
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In drei Phasen zur Spende

[ Strategie Fundraising




Case Study




Neubau Campus Lebensbrucke”

Entwickelt eine
Struktur, die dieses

6.5 Mio. BEOSMIo ] 30 o 1,95 Mio.

Projektvolumen (E;izselﬁlr::;?; Mindest-EK-Quote Erforderliches EK Projekt trag féhig
macht — fur
Finanzierung und
Fundraising
500.000 gleichermalien.
900000 6 Monate 8 Monate Grol3spender 20 Minuten Gruppenarbeit

Fordermittelentsch (muindlich)

EK-Lucke Grundstucksoption eidung
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Diskussion und Reflexion




Diskussion und
Reflexion

 Wo lag das grofte Risiko?
« Welche Annahme war kritisch?

« Was hattest du zuerst geklart — warum?
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- SozialBank

Werden Sie Teil unserer
Fundraising-Commun ity!

- EEEE
[=]

Danke fur lhre
Aufmerksamkeit.
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